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株主の皆様へ
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決算発表で「5年後に営業利益10億円を目指す」とお示し
しましたが、大きな目標だと受け止められた方もいらっしゃる
かと思います。たしかに簡単なことではないことですが、現在
の事業の年平均成長率を15％（本上期で対前年約10%、通期
予想で約6%）とすると、先の当社のビジネスの構造からする
と営業利益6－7億円という幅がターゲットとなります。加えて、
今後立ち上げるIPデータテック・サービスの収益を取り込み、
5年後の目標達成を見据えております。
ここでのご疑問は、既存事業はどのようにして15％成長
するのか、IPデータテック・サービスは5年後どの程度収益を
生んでいるのか、ということだと思います。ここに関しては、
大きくいえば、まずエンターテイメント分野のデータサービス
においては、現在の顧客、音楽・映像配信会社様に限らず、
今後、配給会社様、出版社様、流通・小売会社様、玩具会社様、
イベント会社様、興行会社様など、データの利用範囲、提供先
を大きく広げていく中で、成長を目指してまいります。エンター
テイメントは時代を映す鏡と言われますが、当社は音楽や映像
配信に限らずデータマネジメント領域を広げています。エンター
テイメント関連データの特性を活かし、他社データとの連携を
進めることで実現を目指します。
次に感性ターゲティング広告サービス（Trig’s）ですが、

Trig’sの特徴である当社独自の感性AIを活用した企業の商品、
サービス、ブランドの物語を伝えるストーリーマーケティング
への有用性を磨きこむことで差別化を進め、事業規模がまだ
小さいこともあり、年平均15％以上の成長ペースで伸びること
は十分可能です。
ここまでが既存事業についての内容です。そこに加えた IP
データテック事業の将来の収益については、率直に言ってまだ
明確な数字は出ていませんが、事業機会としては以下のような
ことが挙げられます。

IPコンテンツを新たに制作する機会
IPコンテンツ会社が保有するIPを広める機会
企業や自治体などがIPコンテンツを利用する機会
これらの機会において、当社独自のエンターテイメントDMP

株主の皆様、いつもご期待をくださりありがとうございます。
半年に一度のお手紙となりますが、どうぞお読み頂ければ
幸いです。
先日の決算発表をご覧いただいた方もいらっしゃると思い

ますが、業績はおかげさまで再び成長軌道にあります。
売上は、前年比で5～10％成長とまだ十分なペースでは

ないですが、主力のエンターテイメント分野に特化したデータ
サービスは、コンテンツ市場におけるニーズの深掘りや新しい
用途の開拓を進めています。またここ4年ほど感性ターゲ
ティング広告分野の開発と市場開拓において年間1億円以上
の事業赤字の計上が大きく影響し全体の営業赤字が続いていま
したが、この感性ターゲティング広告分野の収支が改善されて
いく状況に加え、全社的な抜本的な開発、運用、研究開発費
以外のコストの効率化を進め、収益体質の抜本的な改善を行い
ました。その結果、積極的な先行投資を継続する中でも黒字を
出せる収益基盤ができてまいりました。
黒字体質へと改善した新たな収益基盤のもと、今後利益を
積み増してまいります。当社ビジネスの構造として、自社開発
のデータベースを顧客の方にご活用いただくというのが基本
の形なので、新たな売上がそのまま新たな製造原価の増加に
つながる構造ではないため、今後は売上拡大に伴い利益率が
向上していく見込みです。
時間はかかりましたが、ようやく次の成長に向けた基盤が

出来た、という状況であります。

を活用する中で、月額定額制、従量制、都度発生型、成功報酬
型など、従来の事業モデル以上に柔軟で幅広い収益モデルを
組み立てることが出来ると考えています。この分野に関しまし
ては、まず今期から来期にかけて様々な取り組みの事例を皆様
にお伝え出来ればと考えており、その中でご理解を少しでも
深めて頂けるよう努めてまいります。
日本にとってIPコンテンツはアラブの石油のような存在で
あり、それを生み出すクリエイターは、日本の宝でもあります。
ここでいうクリエイターとは、アーティスト、小説家、漫画家、
イラストレータ、画家、アニメーター、作詞家、作曲家、映像作家、
カメラマン、脚本家、声優、俳優、舞踊家、コレオグラファー、
ダンサー、芸人まで多岐に渡りますし、その方々が日々創り
出している表現やコンテンツも極めて多様で包摂的なことは
私が語るまでもないことと思います。
当社のIPデータテックは、次世代のクリエイターに役に立ち、

コンテンツ産業の大きな発展に貢献するため、独自のコン
テンツ関連データサービスの確立と拡大に25年にわたり積み
重ねてきたエンターテイメントデータサービス専業会社として
のこだわりと魂を込めて挑んでまいります。
その事業活動の結果、既存事業の着実な成長とIPデータ

テック・サービスにより先述の営業利益10億円以上を目指す、
という中でその成果を皆様にもお返しできればと思っております。
当社を取り巻く課題として、流通時価総額10億円という
上場維持基準の達成があります。この達成には、株価の向上、
流通株数の増加、両面からのアプローチが必要です。株価に
関しては、私どもがコントロールできるものではありませんが、
今期に入りより明確になっている事業成長や来期以降も含めた
収益の向上や企業アライアンス、さらに将来のIPデータテック・
サービスに向けて現在進行形で進めているいくつかのプロ
ジェクトなどを、丁寧により積極的にお伝えしていくことで株価
向上に努めてまいります。流通株式数の増加に関しましては、
大株主様との協議をよりスピードを上げて具体的に進めてまい
ります。このお手紙を書いている11月末現在まだ達成していない
状況にあり、ご心配されている方も少なからずいらっしゃる

かと思いますが、これらの達成に向けて出来ることを多くの方々
のお力添えをいただきながら、着実に進めてまいります。株主様
へご迷惑をおかけしないよう種々の施策を実行していくことを
お約束します。
今回の決算発表を機に、当社では動画による決算説明に

加え、ゲストを招いたトークセッション動画の公開など、
YouTubeチャンネルを通じた情報発信を強化しています。
正直に申し上げて、音声のラジオはともかく私は映像や動画

などに出ることがとても苦手で、これまで極力避けてまいり
ました。しかし、周囲の方々からこの時代必要なことと諭され、
私なりにですが覚悟を決め、何でも挑戦してみようと思って
おります。
これからはこの動画コンテンツに、様々なゲストの方、そして
当社のとてもユニークで様々なこだわりを持った社員も登場
する予定です。どうぞご覧頂き、少しでもご理解を深めて頂け
れば幸いです。いずれにしても、コンテンツ産業は間違いなく
日本の基幹産業になると考えています。当社は培ってきた独自
のコンテンツデータベースやメタデータ技術の幅をさらに広げ
ていき、エンターテイメントならではの領域で磨かかれる
感性AIをもって、IPコンテンツの未来にデータテクノロジー
という立場から貢献してまいります。
このように私たちなりに大きな星を見つけ、そこに向かう「第三
の創業」ともいえる今日ですが、30歳と少しでこの会社を創業
した私もいつの間にか57歳になりました。おかげさまで30代、
40代の若手のリーダー達が開発や営業の現場を牽引する状況
になり、私はここから2年間、大きな覚悟を持って日 を々過ごして
まいります。そして皆様と5年後の成果を数字という形で共有
できるよう努めてまいります。ご期待頂いた皆様と、結果的に
私やこの会社を支えてくれたコンテンツ、IP、クリエイターの方々
に自己満足かもしれませんが、恩返しがしたいと考えています。
もっとたくさんの、まだ見ぬ才能やコンテンツが、日本中、世界中
の街で人々の気持ちを少しもしくは大きく動かし、つなげる
ことができると信じております。
このような機会を頂き、ありがとうございます。
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ソケッツが誇る唯一無二の感性AIとは？ 感性AIが利用される局面は拡大しています

感性AIは、お客様のコンテンツの
体験価値を高めることに貢献しています

再生率

大規模Webデータ

汎用知識の広さ
学習データのカットオフ
（最新未対応）

不正確な回答の発生リスク
根拠説明の困難・不透明性

ドメイン特化データベース
（MSDB=統合コンテンツDB）

独自データベースを参照
最新情報・専門性補完
ドメイン専門家評価

知識ベース推論の併用
説明可能データ × 透明性

110%

再生ユーザー数

110%

新作リスト再生数

153%

某サービスにて100万人単位でユーザーをA／Bで分けて、海外企業開発AIと性能評価（期間：2週間）

感性AIの効果事例

一般的な生成AIと当社の感性AIとの違い

目に見えづらい感性や情緒を解釈し応用する技術
音楽配信・映像配信・広告配信向けデータサービス

生成AI

大規模
言語モデル
（LLM）

感性AI

LLM

MSDB
×

生成AIとのシナジー
生成AIは感性AIを補強

信頼性

情報の鮮度・専門性

根拠となるデータ

制作支援・投資

発掘

IPコンテンツ IPを作る

IPを広める IPを使う統合
エンターテイメント

DMP

アニメ　音楽　ラノベ　コミック

映画　webtoon　ドラマ

アート　ゲーム　キャラクター

舞台　YouTuber　VTuber　声優

俳優

クリエイター

権利者 企業・自治体

流通支援

活用・マーケティング

日本コンテンツのグローバル展開に活用

IPデータテック・サービスで活用

配信×ファンダム
Next Entertainment Experience向けに活用

さらに広がる利用局面

現在の利用局面



1. 株主価値向上の道すじを発表 上期の業績ハイライト

黒字体質の経営に
変化しています

2. 初めてのIR DAYを開催 3. 投資家との対談を収録

2026年3月期第2四半期にて、株主価値向上の道すじを発表しました。
2030年3月期営業利益10億円の道すじを語っています。詳しくは、
第2四半期決算説明会・IR DAYをご覧ください。

当社の中長期の成長の道すじを発表しました。合わせて、日本の
IPコンテンツの未来についてのトークセッションを行いました。

当社の感性AIの強み、今後の成長の道すじについて投資
家との対談を行いました。

売上高

音楽データサービスの

利用拡大

粗利率の改善 43% ▼ 49%
事業成長と運用効率化等の施策で粗利率が改善

販管費比率の低減 60％ ▼ 46%
研究開発費以外のコストを見直し、固定費が削減し、販管費比率が改善
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530百万円

+9.8%

通期配当を1円／株増配 700万円の自己株式取得を発表

売上総利益

261百万円
+24.8%

営業利益

16百万円
黒字化
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■四半期別営業利益の推移（百万円）

オフィス移転費用計上

初期ライセンスの
年度末集中計上が底上げ

売上高 増収要因 営業利益 増益要因

■営業利益（百万円）

受託開発が牽引

受託開発が減少

構造改革効果
構造改革効果

データサービス事業の成長

IPデータテック事業の貢献

構造改革 データサービス事業に先行投資

2026.3
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2030.32024.32022.32020.32018.32016.32014.32012.32010.32008.3



ビジョンをリニューアルいたします

人間の想像力は無限です。人の感性や感情は想像力を生み出します。
感性や感情（喜怒哀楽など）のデータ化は人とAIの共創により可能となります。
そこで生成されたデータ（感性メタデータ）の活用は、世界中のクリエイターの想い・こだわり・ストーリーを
人 （々ファン）と共に紡ぎだし、クリエイティブな音楽・映像・ライフスタイルの誕生に貢献します。
ソケッツは、そんな社会の実現をデータに加え、メディアサービスの提供を行うことで実現します。
加えて、開発・分析したデータのクリエイティブへの活用がクリエイターと多くの人々の間で生まれる
セレンディピティ創出に繋がり、結果的に個人の幸福度も最大化、
社会全体のウェルビーイングの向上にも貢献できると信じて、私達は企業活動を行います。

私達の想い

IR情報メール配信

ソケッツの最新情報を
お届けしています

採用情報や社内の様子を
発信しています

ソケッツ
X公式アカウント

ソケッツ
YouTube公式チャンネル

有識者との対談等の
コンテンツを発信しています

株式会社ソケッツ

東京都渋谷区恵比寿4丁目20番3号
恵比寿ガーデンプレイスタワー36階

https://www.sockets.co.jp/

ソケッツ

事業年度
定時株主総会
基準日

株主名簿管理人及び
特別口座の口座管理機関

同連絡先

公告方法

上場証券取引所

毎年4月1日から翌年3月31日まで
毎事業年度終了後3ヶ月以内
期末配当金　毎年3月31日
中間配当金　毎年9月30日

三菱UFJ信託銀行株式会社
三菱UFJ信託銀行株式会社
証券代行部

〒137-8081 新東京郵便局私書箱第29号
TEL 0120-232-711（通話無料）

当社のホームページに掲載する。
https://www.sockets.co.jp/ir
ただし掲載できないときは日本経済新聞に掲載する。

東京証券取引所 スタンダード市場

株主メモ

1. 株主様の住所変更、配当金の振込のご指定、単元未満株式の買取請求その他各種お手続きにつきましては、
原則、口座を開設されている口座管理機関（証券会社等）で承ることとなっております。口座を開設されている
証券会社等にお問合せ下さい。株主名簿管理人（三菱UFJ信託銀行）ではお取り扱いできませんのでご注意
下さい。

2. 特別口座に記録された株式に関する各種お手続きにつきましては、三菱UFJ信託銀行が口座管理機関と
なっておりますので、上記特別口座の口座管理機関（三菱UFJ信託銀行）にお問合せ下さい。なお、三菱UFJ
信託銀行全国各支店にてもお取次いたします。

3. 未受領の配当金につきましては、三菱UFJ信託銀行本支店でお支払いいたします。


